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近日，在重庆市公安局环保总队指导下，重庆两江新区警
方联合四川攀枝花警方成功破获一起非法捕捞案，抓获犯罪嫌
疑人11人，查获野生圆口铜鱼399尾合291.7斤，涉案价值约
20万元，成功斩断一条横跨渝川滇三省市的“捕—运—销”犯罪
链条。

今年1月，重庆两江新区警方食药环侦支队在工作中获得
线索，一名嫌疑人正驾驶运有野生保护鱼类的货车从四川攀枝
花前往重庆。收悉该线索后，两江新区警方在嫌疑车辆驶入两
江新区辖区金开大道路段时将其截获，查获野生圆口铜鱼251
尾合188.8斤。随后，民警来到某水产批发部，查获秦某先前卸
货于此的野生圆口铜鱼148尾合102.9斤。

经民警进一步深挖线索，两江新区警方联合四川攀枝花警

方，在四川攀枝花和云南丽江等地相继抓获胡某、吕某等涉嫌
参与非法捕捞的犯罪嫌疑人。

民警介绍，该案共抓获犯罪嫌疑人11人，查获圆口铜鱼
399尾共计291.7斤、清查涉案店铺36家。

经专业机构鉴定，民警查获的渔获物为鲤形目科鲤科圆口
铜鱼，来源于野外种群，为国家二级保护动物。

目前，案件已移送检察机关审查起诉。
两江新区警方提醒：野生动物资源属于国家所有，非法猎

捕、收购、出售野生动物涉嫌违法犯罪。请广大群众增强生态
环境保护意识，自觉遵守法律法规，共同抵制非法狩猎捕捞行
为，若发现相关违法犯罪线索，请积极拨打110举报。

重庆晚报-厢遇记者 陈丹

平安
两江新区

横跨渝川滇三省市
11人非法捕捞买卖野生保护鱼

“团购价比店内价高一点”
“办会员的话，这次按摩就只需付70元”
“会员卡全国通用”

随着消费习惯的改
变，多数商家都选择在购
物平台上架线上团购，一
般比直接进店消费更便
宜。

但最近，重庆晚报读
者李开伶遇见了反其道
而行之的商家——线上
团购价高于店内价，这是
什么情况？
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购平台消费者差评

店内座位上的毛巾似乎更换不勤店内座位上的毛巾似乎更换不勤

消费者说
修脚师又夸又赞为哪般？

上周末加完班，李开伶感觉很疲惫，于是决定去离家约200米的一家名叫“郑远
元”的修脚店放松放松。“刚进店，一名女店员便热情地迎上来，先是夸我漂亮，后来又
夸我皮肤好。”店员的热情，让李开伶有些招架不住。

“果不其然，开始按摩后，店员的热情就‘变味’了。”李开伶无奈地笑道。李开伶向重
庆晚报记者出示了当天的线上团购截图，图上显示，她购买的“豪华足浴 中式足疗二合
一泡脚肩颈背按摩”优惠套餐为94元，但女店员却悄悄提醒她，团购价比店内价高一点。

“她拿出一张价格单，指着价值88元的按摩项目说，该项目和团购的按摩服务差
不多，我一脸疑惑，问‘线上团购价为什么高于店内价’，女店员却反问我‘你办会员了
吗’。”李开伶说，她当下就猜到，女店员是在推销，让自己办会员卡。

女店员又细数了办卡的种种优惠，比如“办会员的话，这次按摩就只需付70元”
“首充300元就能办会员”“我们是全国连锁店，会员卡全国通用”等等。

不愿办卡店员就板脸？

这些推销术语，让李开伶感到反感。
“除开办卡这件事，这里的消费体验我也不满意。”据李开伶形容，店里的坐垫显

得不太干净，铺在按摩椅上的毛巾似乎更换不勤，并且头次体验坐着按摩的项目，女
店员按得也不到位。“我也是按摩行业的老顾客了，按得好不好，一试就知道。”

还令她印象深刻的是，按摩过程中，她随口问“店里可不可以掏耳”，女店员第一
反应是“办会员卡会便宜点”。后来，又多次追问她是否办卡，李开伶并没作出回应。
很快，女店员就板下脸来。

那晚，由于店家的服务没有达到李开伶预期，她并没有办卡，而是申请了线上团购退
款，通过微信向店家支付了88元。“我只想安安静静按个摩罢了。”李开伶无奈地说道。

记者调查
消费者差评不止一次

根据李开伶提供的信息，重庆晚报记者搜索到这家位于渝中区民生路320号附
近的“郑远元”修脚店，并观察到，3月20日下午，这家店的“豪华足浴”线上团购套餐
两次更价，起初为84元，后调整为82元。对此，重庆晚报记者联系上该店客服，询问
团购价“随时变”的原因，得到的答复是“不知情”，该客服建议办会员卡将会更划算。

走访过程中，家住附近宏声大厦的蒋婆婆称，她在多次劝说下办了卡。
关于店家推销会员卡一事，重庆晚报记者在几家线上团购平台看到，消费者对此

提出的差评已不止一次。消费者@汤圆提到，“一直在诱导消费”；消费者@LISA提
到，“一直销售他们的药膏啊，办卡啊，还说我是灰指甲”；一匿名用户提到，“团了券
去，到了那里说团购券不能用，后面不断推荐店里的套餐，按完就叫你充卡”……不难
看出，这些消费者对店家推销办卡的行为感到厌烦。

业内人士
引导办卡是因为行业太“卷”

在渝中区山城巷创业并有着十余年品牌营销经验的石女士认为，线上团购起到
的是店家“引流”的作用，“有的商家会好好做服务和口碑，通过团购优惠获得消费者
青睐和好评。而有的商家则主打一个‘走量’，不排除会‘以次充好’来接待消费者。”

石女士称，大部分商家都非常看重线上团购的销售数据，数据好坏一定程度上决
定线上平台推送和曝光的力度。消费领域的商家有一个共识，做线上团购很“卷”，既
希望消费者通过团购优惠给予好评，也希望消费者到店后能额外消费其他项目。

石女士还透露，“有些门店看上去热闹，但其实线上团购所带来的人气，反倒让店
家增加了人力物力等开支。也就是说，消费者不额外消费或者充值办卡的话，商家盈
利就很‘艰难’。”

律师说法
商家不能利用互联网设置“隐形消费”

重庆公孝律师事务所青工委主任、合伙人徐斌律师认为，商家在线上发布的团购
信息在法律层面上属于“要约”，消费者按照平台规则购买团购服务后视为“承诺”，合
同关系就此建立，商家应按照所承诺的标准向消费者提供服务。消费者享有知情权，
一旦出现线上承诺和线下服务“货不对板”的情况，消费者可依法维权。此外，商家利
用互联网进行宣传推广本身无可厚非,但不能“挂羊头卖狗肉”“钓鱼”式地设置“隐形
消费、套路消费”陷阱，在追求商业利益的同时，也须注重消费体验。

最后提醒广大消费者，尽量不要绕开平台线下交易，否则一旦出现纠纷很难要求
平台承担责任。 重庆晚报-厢遇记者 李琅 实习生 金楚秋

（图片源自受访者和线上平台）


